PLINIO, O PRODIGO

Tem coisas na vida que séo realmente uma sina. Nao da pra desviar, por mais que se
esforce. Esse parecia ser o0 caso de Plinio, que completava cinquenta anos nagquela data. Era
mais um aniversario, mas este tinha sabor especial. N&o sb por comemorar meio seculo,
mas também pelo estratégico momento pelo qual passava. Pois ndo é que PI?

L a pelos cinco anos de idade, 0 menino surpreendia os pais pela desenvoltura com que
administrava seus irrisorios bens pessoais. Roupas, guloseimas, brinquedos eram
emprestados, trocados, cedidos e vendidos de uma forma excessivamente madura para
uma crianca tdo pequena. E assim o garoto crescia, em familia de classe média alta, cerado
de mimos e agrados - uns pertinentes, outros nem tanto. Possuia um irméo e umairmama
NnovVos, com 0s quais tinha um convivio amistoso, mas sem grandes intimidades. Preferia
andar com gente mais velha, falar de coisas grandes, horizontes sem limites. Aos doze
anos de idade, ja era um mestre na barganha, deixando os parentes boquiabertos com as
transacOes que fazia. Qualquer coisa que ganhasse n&o permanecia em seu poder mai g
uma semana, geralmente sendo negociada com alguém visando a obter uma pretensa
vantagem.

Pois foi exatamente nesta época que Plinio presenciou a separacdo dos pais. Ele nuncadra
muito apegado a eles, embora se relacionasse muito bem com os dois. Era pragmético: o
pai eraafonte dos recursos, amée, o porto seguro dos sentimentos. Administrava arelag?

A partir dessa época, passou a se considerar o homem da familia, visto que o pai
raramente os visitava naresidéncia. Preferia pegar os filhos para sair, mas Plinio sempr e
estava bastante ocupado com suas el ucubracfes comerciais. Quase que naturamente, e
preterido pel os irmaos nos passei 0s, 0 que de certa forma tinha a concordancia da méae, e



imaginavater o primogénito a seu lado. Aos quinze anos, ele comecou Sseu primeiro
negacio oficiamente: comprava camisetas de malha numa fébrica e levavaauma
estamparia no outro lado da cidade, revendendo-as no prédio e, posteriormente, no
colégio. Até que conseguia juntar algum dinheiro as vezes, mas era sO alcancar certa qudia
gue ndo resistia e reinvestia em outra empreitada, geramente adversa. E assim perdia tudo,
recomegava, perdia e recomegava, hum ciclo infinito.

Aos dezoito anos, completou o segundo grau e decidiu ndo cursar umafaculdade. Tinha
solidos argumentos que comprovavam sua opcao: ndo queria ser um idiotazinho tedricesee
letrados que ndo conhecem o mundo. lafazer avidapor s sO - comprando, vendende
negociando. A mée, desolada, ndo sabia mais o que fazer. JA haviainclusive recorrido ao
pai, que tentara em alguns encontros reverter a posicao do rapaz. Mas ele parecia convicto
e nadairia demové-lo de seu destino. Desta forma, passaram-se mais de dez anos em que
ele exerceu atividades diversas. Teve uma barraca de roupas numafeira popular, em
sociedade com um amigo; foi representante comercia de trés empresas de ramos
diferentes; possuiu um pequeno comércio no suburbio; negociou computadores montado s
em casa com pegas contrabandeadas. Comprou, vendeu e trocou diversos automovess
motocicletas, e foi enganado e roubado inimeras vezes.

Beirando os trinta anos, namorara bastante, passara por trés relacdes estaveis e tinhad ois
filhos, embora ainda morasse com a mde. Como ndo possuia muitas obrigacdes finan@s
tivera pel o menos a sapiéncia de engravidar meninas afortunadas — juntara algum dinheiro,
que pretendia aplicar em um negocio, talvez o mais promissor de suavida. Sim, dessavez
n&o era um negocio qualquer, era“o negocio”, aquele que poderia multiplicar o seudiiroh
diversas vezes em pouco tempo. O que plangjava era o seguinte: abrir umaloja no Centro
com um grande amigo seu, o Osvaldo. Mas n&o seria uma loja qualquer. Iriam vender
roupas, mas com servigos de fotocopiadora e chaveiro. Nos fundos, funcionaria uma
representacéo comercia de brindes, cujos contatos - clientes e fornecedores - estavam senol
providenciados pel os dois ha tempos. N&o havia como nédo dar certo devido as mdltiplas
atividades, pensava. Diluicéo do risco e das sazonalidades. Mas tinha um problemao
amigo ndo entraria com capital, sd com trabalho. Ent&o, Plinio devia casar a parte



Osvaldo vendendo o carro.

A mée reclamou veementemente, ja estava cansada daquela vida enrolada do filho .
Entretanto, ele alegou ser dono do proprio nariz. E o automovel estava em seu nome,ael
nada poderia fazer para evitar. O maximo que tentou foi cortar as pequenas ajudas
periodicas que prestava ao filho, cobrindo algumas despesas inusitadas que sempre
surgiam. Porém, o rapaz protestou com veeméncia, para depoisimplorar solidariedade .
O coracao de mé&e ndo aguentou e cedeu, continuando a gjuda-lo. Ela até inteirou a quantia
para 0 empreendimento, que consumiu mais que as economias do jovem e o dinheiro da
venda do carro. Embora n&o acreditasse em nada que ele dissesse, elatorcia para dar certo.
Sempre torcia. L& no fundo, até que acreditava um pouquinho. E assim, Plinio se enfi ou
em mais um negdécio com retorno potencial enorme. Segundo ele, finalmente iriasaldar a
divida de gratiddo que possuia com amée, proporcionando a €la, enfim, uma vidzem
preocupacdes. Além, é claro, de provar ao pai que era capaz.

Como era de se esperar, seu projeto fracassou por completo. Nao que Plinio foss
desprovido de tino comercial. Ele eraum excelente vendedor, com umalébia
inconfundivel. Também possuia uma boa visdo de compra e venda, sabendo onde encontar
os produtos certos para cada perfil de cliente. Todavia, era um péssimo administrador, e
tinha uma enorme tendéncia a confiar nas pessoas. Em todas as pessoas. Seu grande
amigo deinfancia, o Osvaldo, desviou dinheiro durante uns quatro ou cinco anos,
consumindo amaior parte dos lucros daloja. Até ele admitir que estava sendo trapaceado,
0 comprometimento financeiro jaerairreversivel. Por outro lado, apesar de atuar bem
como representante de outras empresas, fechava pedidos enormes com inadimplentes e néo
tinha a menor vocacéo para cobré-los. Desta forma, encontrou-se aos trinta e cinco ars
falido, cheio de dividas e procurado por inUmeros credores exaltados.

O mais surpreendente de toda essa histéria € como Plinio se negava a admitir que foa
passado pratréas. Ele parecia completamente cego, e se dlguém apontasse as evidéncia s,
ele interpretava como um compl 6 contra ele. Com certeza, eraainveja dessa gente que ra
suportaria vé-lo prosperar. Se fosse alguém da familia, considerava simplesmente co mo



incompeténcia em enxergar mais longe, em alcancar todas as possibilidades, que paraele
eram t8o claras. Mesmo com as portas da loja cerradas, moveis e estoques apreendidos, €
ainda tinha fé na recuperacéo do empreendimento. Foi preciso ter alinhatelefénica e@ia
el etricidade cortada para que encarasse a realidade e retornasse taciturno ao lar, como se
tivesse deixado paratrés um pedaco de s mesmo.

N&o sendo t&o novo e com um curricul o bastante limitado, era natural que Plinio tigse
bastante dificuldade em encontrar uma colocag&o no mercado formal de trabalho. Assn
sendo, trabalhou por alguns anos quase de graga, acreditando na promessa de novos e
velhos conhecidos, todos quase sem nenhum cardter. Mesmo assim, ele nunca perdia a
pose nem a esperanca, estando sempre prestes afechar um grande, um excelente, um
lucrativo negdcio. Era um contato com alguém importante que conseguiria, um lote de
mercadorias que iria arrematar, um equipamento de estampagem que lhe fariafortuna.
Entretanto, a mée via a propriaidade avancar e andava muito preocupada. Afinal, ndo asta
prasempre ao lado do filho, e 0 que ia ser desse moco sonhador, que jatinha quase
quarenta anos ? Seu pai ha muito se afastara dele, considerava o filho um lunético
Entretanto, bastante pressionado pela ex-esposa, o genitor resolve interceder em favor do
filho, apelando para amigos.

Plinio conseguiu, entdo, um emprego numa grande distribuidora de alimentos. Representag
comercial, naturalmente. Era o que sabiafazer. Mas néo era pra ser um vendedor de
ninharias, pouco considerado e daqueles que perdem o emprego na primeira meta néo
atingida. Desta vez, tinha vinculo formal e salario fixo, além da comissdo. Fora os
beneficios. E representava uma empresa de algum renome. Ainda que ndo tirasse m
pedido de primeira, no minimo era ouvido pelo potencial cliente. Em casa, dava gosto de
ver o semblante da mée arrumando o uniforme do filho, como se ele fosse um garoto. Sim,
usava camisa com logotipo e cal¢a na cor padréo, como todos os outros do setor. Nos dai
primeiros anos, ele até que se orgulhou de pertencer aos quadros da empresa. Era do tipo
falante, popular, e que se dedicava a companhia. Entretanto, alguma coisa comegaa
incomoda-lo naquela rotina, apesar de ele ndo saber exatamente 0 que era.



A pobre genitora do homem parecia ndo estar preparada para tamanho golpe. Mas por que
desgraca o filho n&o tentava se encaminhar como 0s outros, ndo conseguia deixar de sam
pobre de um perdulério sem rumo ? Preferia mil vezes que tivesse um emprego humilde,
estavel, que pudesse propiciar a ele um futuro com minimas condicfes e a ela umavellce
com mais alento. Entretanto, ele pareciaimbuido de uma for¢ca-motriz eterna, que se retr
alimentava independentemente das reagbes do meio. E é assim que Plinio iniciou maigm
periodo de aventuras por conta prépria, que durou pouco menos de quatro anos. O que el
fez durante este tempo ? Bem, inicialmente, pegou metade da indenizacdo e investium
uma carteira de acgdes, incentivado por um sujeito que conhecera numafila de banco e gl
trabalhava numa corretora. A outra metade foi usada para montar uma pequena gréafica,
juntamente com um ex-colega de trabalho que se desligara da empresa pouco antes que
ele, sob acusages de embolsar comissdes indevidas e de desviar clientes.

N&o é preciso muito esforgo para concluir gue o dinheiro se esvaiu de suas maos lentamnas
continuamente. A aplicacdo financeira que realizara até fora bem sucedida durante ceto
tempo. Era um investimento agressivo em papéis secundarios, de grande risco e com alt o
potencial de retorno. Nos primeiros dezoito meses, conseguira um ganho consideravel,
mais por sorte que por competéncia na escol ha das agdes. E o tipo de situacio qesle
determinacdo para saber a horade sair. Mas o0 gostinho da vitoria o incentivava a insistiraza
Vez mais, até perder praticamente tudo. A corretora ndo assumiaamenor
responsabilidade, pois quem investia era alertado sobre as regras do jogo. Quanto a
gréfica, chegaram a comprar quatro maguinas de uma cor, além de outrastantaspa ra
acabamento. Porém, Plinio € passado pratras mais umavez, sendo que o sécio ainda
emitiu inimeras duplicatas frias, fazendo a empresa perder clientes e crédito na praca,
além de sujar o nome de todos.

Pouco depois dessa sucessdo de eventos, Plinio ainda sofre um outro bague: o faleciment
de sua mée. Bem, ndo fora um bague téo grande assim. Ou melhor, fora, mas tinhasga
compensacdo. Precavida, a mée possuia alguma reserva de dinheiro em moeda estrangei



fato que os irméos néo precisavam saber. |sto propiciou a ele o sustento durante um
periodo. Além disso, ela colocara o imével em nome dos filhos com usufruto atésua
morte, poupando-os do inventario. Sendo assim, voltamos ao inicio da histéria, mas
exatamente na data em que Plinio completa cinquenta anos de idade. Eramais um
aniversario, mas este realmente possuia sabor especial. Ele tinha acabado de receber sua
parte na venda do imovel, e retomara alguns contatos antigos. Desta vez, ndo iater erro
Plangjara cada detalhe junto com seu novo socio. Qual seria, entdo, 0 novo grande negdaile
Plinio ?
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